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SO MEZUOY

Revision al imparable proceso
de implantacion de la TDT

PRIMERAS FIRMAS DE INSTALADORES,
OPERADORES Y FABRICANTES DEL SECTOR
ELIGIERON EL FORO DE VALENCIA PARA
ANALIZAR EL PRESENTE Y FUTURO DEL
MERCADO DE LAS TELECOMUNICACIONES.

——> EL INSTALADOR DE TELECOMUNICACIONES

En presencia del Secretario Autonémico de Adminis-
traciones Plblicas de la Generalitat Valenciana, Ra-
fael Peset Pérez y los presidentes de AVITEL y FENITEL,
Francisco Benitez Olivares y Antonio Mateos Corral,
respectivamente, el Director General de Telecomuni-
caciones del Ministerio de Industria, Bernardo Lorenzo
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Almendros, dio por inaugurada la Jornada Telcom 2009,
con un llamamiento al optimismo sin paliativos por los
que respecta al futuro del sector.

El Director General se refirié al momento histérico
que se vive con respecto al proceso de implantacion de
la TDT en nuestro pais, “estamos en capilla por lo que
se refiere al cese analdgico”, llegd a decir, y agradecio
el esfuerzo que han depositado en su consecucion tan-
to las comunidades auténomas como los agentes del
sector y los propios ciudadanos “que tienen que saber
que estamos ante un cambio importante y que son ellos
también quienes tienen que hacer por llevar adelante
dicho proceso”.

Bernardo Lorenzo asequré que, con la TOT, Espana
se adelanta, por una vez, a paises de nuestro entorno
como Reino Unido, ltalia y Francia. * Pero el trénsito a
la TDT sélo comienza, ahora vendran nuevos servicios y
aplicaciones, asi como la television de Alta definicion, lo
que se va a traducir sequro en una reactivacion de la in-
dustria de equipos y componentes. Este sector moviliza
ya mas de 12.000 millones de euros y ofrece estabilidad
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“En materia de
Intrusismo estamos
presionando y queremos
presionar mas, es una
de nuestras auténticas
prioridades”.

a 36.000 trabajadores”, afiadid el representante de la
Administracion Central.

“Este proceso se estd desarrollando segln los pa-
rametros que teniamos inicialmente previstos. Adn
quedan edificios sin adaptar y algunas zonas de dificil
cobertura, pero la cuota de pantalla de TDT esta alcan-
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zando ya niveles muy considerables y la Tv analdgica
estd ya por debajo del 45%".

El director general se refirid también a otros dos
aspectos de candente actividad en el sector, las redes
ultrarrapidas y el llamado “dividendo digital”.

Con respecto a las primeras aseguré que su desplie-
gue en los edificios tendra un efecto inmediato sobre el
empleo, pero muy especialmente destacara su impacto
sobre la sociedad y las facultad de nuevos servicios que
permitird a los ciudadanos. En este sentido, se refiri¢
también al papel que habran de jugar Fenitel y Asimelec
en la comision que creada para su desarrollo y los con-
siguientes grupos de trabajo.

Respecto al Dividendo Digital, animé a los empresa-
rios a utilizar la capacidad espectral de 790 a 862 que se
va a liberar para los nuevos servicios de banda ancha en
movilidad, otro proceso que corre paralelo al que ya se
esta realizando en toda Europa y que supondra avanzar
en la reduccidn de la brecha digital, permitird una mayor
competencia en el sector y una oferta méas diversificada.
“Asu juicio, se trata de otro proceso muy importante pa-
ra los instaladores de comunicaciones, tanto”, bromeo,
que “si yo mismo tuviera dinero invertiria sin duda en
este sector, con un futuro extraordinario”.

Finalmente se refirid a la que estd considerada la
gran lacra actual del sector, el “intrusismo”. Concre-
tamente aseguré que “en materia de intrusismo esta-
mos presionando y queremos presionar mas, es una de
nuestras auténticas prioridades”.

Con anterioridad al director general, los presidentes
de AVITEL y FENITEL habian dado la bienvenida a todos
los presentes a la jornada técnica, agradeciendo espe-
cialmente a las empresas patrocinadoras su colabora-
cion con este evento anual..

La mesa inaugural fue clausurada por el represen-
tante de la Generalitat Valenciana, Rafael Peset Pérez,
quién expreso su satisfaccion tanto por la celebracion
de Telcom en la comunidad como por su asistencia a
un punto de encuentro fundamental para los repre-
sentantes de “un sector estratégico, de modernidad y
progreso, que podran compartir ideas y experiencias,
compatibilizar retos politicos y empresariales”. Ademas
de desearles lo mejor en este empefio, se refirid a otros
conceptos que son determinantes a la hora de evaluar
el futuro de un sector, como la competitividad y la inno-
vacion, y que exigen tanto mayores inversiones tecnolo-
gicas, como un redoblado esfuerzo en la formacion de
profesores y gestores del conocimiento”. Bl

——> EL INSTALADOR DE TELECOMUNICACIONES

MESA 1: “MEJORAR LA GESTION EN
LAS EMPRESAS, UN RETO PARA GANAR
COMPETITIVIDAD”

N ada mas concluir la sesién inaugural, en el audito-
rio de la ciudad de las Artes y las Ciencias de Va-
lencia, dio comienzo la primera de las mesas redondas
de la Jornada Telcom 2009, dedicada a las necesarias
acciones de mejora que cabe realizar en la gestion de
una pyme para ganar competitividad.

Tres aspectos fundamentales se desarrollan en
la misma, las formulas de subcontratacion y cobro de
efectos, el eficaz célculo de costes y la comunicacién
y la imagen de empresa como herramienta de diferen-
ciacién en los mercados. El moderador de esta mesa o
panel fue Emilio Cubel Rodriguez, Jefe Departamento,
Documentacion y Analisis del IMPIVA.

Inicié el turno de intervenciones el abogado y asesor,
Diego Munoz Cobo, especialista en derecho mercantil y
concursal, quién refirio los pormenaores que supone la
actual normativa relativa a la subcontratacion. El espi-
ritu de la ley es, en Ultimo término, la proteccion del
usuario y como tal, un empresario ha de ser riguroso
en lo que se refiere al cumplimiento de la norma. Ello
evitard mayores problemas y sobre todo las consecuen-
cias del régimen sancionador que podrian derivarse de
una inspeccién. Afirmé asimismo, que la norma no hace
distinciones entre empresas grandes y pequefas, aun-
que, a menudo, las pymes tengan menos recursos para
cumplirla en toda su extension.

El sequndo de los ponentes, Manuel Rozados, Pro-
fesor titular de Derecho Administrativo en la Universi-
dad de Cadiz y especialista en Derecho Administrador
se refirid especialmente a las cautelas legales que cabe
tener para evitar en lo posible los impagados, al esta-
blecimiento de garantias de cobro, y otros detalles de
los procedimientos concursales que no siempre son
conocidos por los pequenos empresarios. Aludio a los
procesos concursales iniciados en empresas espanolas
que superan este ano ya el millon y explico a los pre-
sentes lo importante de saber quién es nuestro cliente,
como de positivos o negativos son sus fondos propios,
su relacion con la entidades bancarias, situacién o no
en algln registro de morosos...

A su juicio es fundamental para cualquier empresa,
poner por escrito un contrato en el que se establezca la
aceptacion del trabajo y la formula de pago, como paso
previo a establecer garantias de cobro. Contar siempre
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con un documento, sea cheque o un pagaré a nombre
de la empresas...

Otros aspectos de importancia son la comunicacion
de los créditos al juzgado, dentro de los plazos oportu-
nos y la posibilidad de recuperar el IVA si se comunica
el impago, antes de 30 dias.

En tercer lugar, Gonzalo de Olabarria, economista
y Director de Proyectos y Calidad de FENITEL planted
los pormenores de un asunto que preocupa mucho a los
empresarios instaladores y que es “La optimizacion de
costes, como asignatura pendiente”, no en vano, el pre-
sidente de FENITEL habia iniciado con anterioridad su
intervencion insistiendo una vez mas en la importancia
del oportuno célculo de costes en la empresa integra-
dora del sistema ya que “el precio del material no es el
coste del servicio”.

Gonzalo de Olabarria comenzé su ponencia pregun-
tandose el porqué de la falta de informacién adecuada
en la gestion de dia a dia en la empresa, porque exige
calculos diferenciados y complejos, porque supone un
doble trabajo para el operario, por la mentalidad que
aun existe, por la falta de herramientas...

La informacion es en cualquier caso fundamental
para el calculo de costes, el reparto de los mismos, el
establecimiento de las horas productivas, el conoci-
miento de la productividad real, los cotes fijos y varia-
bles. La informacién es poder y sobre todo tiempos de
crisis, donde es obligado el cambio de estrategia para
conseguir eficacia y eficiencia.

La directora de comunicacion de FENITEL, Rocio
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Ardura, cerr¢ la primera de las mesas de debate re-
firiéndose a la importancia de considerar la imagen de
empresa como un activo mas de la empresa, que le per-
mite sobre todo diferenciarse en el mercado, fidelizar a
su cliente e incrementar, en Ultimo término, el volumen
de ventas. Durante los dltimos afios, en comunicacion
de empresa, a las ideas de coherencia y diferenciacion
ha venido a sumarse un nuevo concepto, el de la Segu-
ridad, que unido al de la confianza es uno de los princi-
pales avales de cada empresa ante su cliente.

La imagen de la empresa se consolida en el tiempo
trabajando adecuadamente cuatro herramientas, la iden-
tidad corporativa, la publicidad, el marketing directo (cada
dia més ligado a Internet) y las relaciones publicas. B

MESA 2: LA REFORMA DE LA REGULACION
DEICTY DEL REGISTRO DE EMPRESAS
INSTALADORAS DE TELECOMUNICACIONES

ajo la supervision y capacidad de moderacion de

Angel Garcia Castillejo, Consejero de la Comisidn,
del Mercado de las Telecomunicaciones, se desarrolld
las segunda de las mesas redondas de Telcom 2009, de-
dicada exactamente a la reforma de la regulacion de ICT
y del Registro de Empresas Instaladoras de Telecomu-
nicaciones. El despliegue de las redes de nueva genera-
cion y el desarrollo del Hogar Digital en Espafa.

El primero de los ponentes de la misma fue Pedro
Luis Romero Morales, responsable del Registro de Em-
presas Instaladoras de Telecomunicaciones de la SETSI,
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quién se refirio especificamente a los "Aspectos clave
de la reforma del Reglamento requlador de las ICT y del
Registro de Empresas Instaladoras de Telecomunica-
ciones”.

Inicid su intervencion en la linea del Director Gene-
ral Bernardo Lorenzo, al recordar que “en otros paises
europeos, nos envidian en materia de implantacion de
ICT en obra nueva”, si bien es cierto que no hay que ol-
vidarse de los edificios ya construidos.

Actualmente, el departamento que dirige Pedro Luis
Romero se encuentra plenamente volcado en desplie-
gue de las Infraestructuras de Acceso Ultrarrapidas
(IAU) en los edificios, para lo cual se estd procediendo
a modificar la legislacion en materia de Infraestructu-
ras Comunes de Telecomunicacion en el interior de los
edificios (ICT's).

Entre los principales objetivos del despliegue se
encuentra el hecho de facilitar la incorporacion de las
funcionalidades del Hogar Digital a las viviendas, apo-
yandose en las soluciones aplicadas para implemen-
tar las infraestructuras de acceso ultrarrapidas en las
edificaciones de viviendas, mostrandose Pedro Romero
partidario hacer un plan Renove en los edificios ya cons-
truido.

Entre los dos principales objetivos del Nuevo Regla-
mento de Radiodifusion y Television, el responsable del
Registro apunto la necesidad de adaptarse al escenario
posterior al cese de las emisiones de television analo-
gica terrestre, lo que implica el montaje de cabeceras
especificamente disenadas para un escenario exclusivo
de television digital y por otro lado, limitar la utilizacién
de cabeceras de banda ancha a edificaciones con un nu-
mero pequeno de viviendas, para evitar la degeneracién
y aumentar las posibilidades de evolucion de esta infra-
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estructura (tras el cese de las emisiones de television
analdgical y, al mismo tiempo, facilitar y abaratar su
mantenimiento.

Una de las novedades que contendré el nuevo regla-
mento sera la creacidn de una nueva categoria en el Re-
gistro de Empresas Instaladoras de Telecomunicacion
para asegurar la existencia de empresas con la capa-
cidad y cualificacion técnicas necesarias para trabajar
con las IAU y con las funcionalidades relacionadas con
la red de gestion y control del Hogar Digital, invitando a
los instaladores presentes en la sala a inscribirse cuan-
to antes en dicha cualificacion.

Igualmente, advirtié que “desde ya” todas las gestio-
nes a realizar entre instaladores y registro seran obliga-
toriamente de caracter telematico.

También subrayd que se mantendra la garantia de
minimos para todos los edificios (en cualquier caso su-
periores a los fijados en el Reglamento actuall, pero en
funcion de la existencia o no de despliegue de operado-
res de fibra y de operadores de cable en una ubicacion
concreta, los minimos obligados a incluir en el nuevo
edificio pueden ser diferentes.

A continuacion, tom¢ la palabra en nombre la em-
presa especializada en equipos de portero, videoportero
y control de accesos, Guillermo Escobar, Director de
Operaciones de Fermax, quién presenté algunos de sus
mas novedosos productos, como el videoportero sobre
IP. Segln explicd, gracias a este nuevo dispositivo el PC
del usuario recibe las llamadas que se realizan en su
casa permitiéndole ver quién es, hablar con el visitan-
te, abrir la puerta e incluso grabar la imagen recibida
y realizar interesantes funciones adicionales, como la
vigilancia remota, lo que convierte cualquier PC en la
extension virtual de un videoportero.
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Actualmente, el
departamento que dirige
Pedro Luis Romero se
encuentra plenamente

volcado en el despliegue
de las [AU.

“Una solucidn simple y econdmica. La tecnologia IP
tendra consiguientemente que estar lista antes de final
de este ano y de ella surgirdn nuevas aplicaciones para
el profesional y nuevos negocios, abriendo la puerta a
la integracion total de sistemas en el hogary en la em-
presa’.

En el avance de tendencias desarrollado por los fa-
bricantes en esta cita de Telcom 2009 no podia faltar la
referencia a la eficiencia energética, que José Miguel
Solans, Director de Innovacion de Schneider Electric,
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abordd desde la perspectiva de la integracion de siste-
mas en el Hogar Digital, para obtener el maximo rendi-
miento de la energia doméstica. Adecuar el consumo de
calefaccion/aire acondicionado a las necesidades reales
de los usuarios, a través de sistemas de regulacion, op-
timizar la iluminacion con reguladores inteligentes, de-
tectores de movimiento o el aprovechamiento de la luz
solar, la conexion de los electrodomésticos en horarios
con tarifa reducida, deteccién de fugas de agua...fueron
algunas de las propuestas presentadas por la empresa
para contribuir al ahorro energético.

Para conseguirlo, el grupo propone a integracion de
los sistemas de comunicacion mediante una central do-
motica preprogramada, mediante sistema de bus nor-
malizado o a través de cableado estructural residencial
Delta 8.

La base de la integracion, segun concluyeron, es la
posibilidad de comunicacién entre sistemas, que hace
posible una vivienda realmente “inteligente”, permi-
tiendo optimizar su rendimiento energético. Schneider
apuesta por la tecnologia KNX de protocolo abierto, nor-
malizado ya en Bruselas, gracias al cual, la integracion
permite muchas mas soluciones.

Como distribuidor de las principales marcas inter-
nacionales, la representante de Telecom Unitronics,
Beatriz Buenestado Ldpez, explico a los asistentes su
apuesta por las redes de nueva generacion basadas en
fibra dptica, frente al cable tradicional, presentando una
bateria de soluciones de nueva generacion, en cuanto a
instrumentacion de instalacion y mantenimiento de re-
des de fibra dptica y datos.

Otras propuestas de aplicaciones de seguridad ba-
sadas en video para el control de accesos, teleasisten-
cia o supervision medioambiental, desarrolladas a par-
tir de la idea de unificar las infraestructuras y su control
para minimizar costes, centraron la intervencion de la
representante de la compafia. Telecom Unitronics, su
directora de ventas, que no dudé en calificarla como una
“empresa familiar muy ingeniosa, con grandes expecta-
tivas depositadas en el devenir del sector”.

Con sus palabras se puso fin a la jornada matinal,
trasladandose los asistentes al exterior de las instala-
ciones de la Ciudad de las Artes y las Ciencias donde se
sirvio un coctel. Tras el tiempo del almuerzo, los empre-
sarios aprovecharon también para visitar los stands ubi-
cados por las empresas colaboradoras con la Jornada
y conocer “in situ” las principales novedades técnicas y
de producto de cada una de ellas. B
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Jornadas Técnicas
Telcom 09

MESA 3; PRESENTE Y FUTURO DE LAS
TECNOLOGIAS APLICABLES A’LAS
INSTALACIONES DE RECEPCION
La jornada de trabajo se reanud¢ a las cuatro de la
tarde, con la presentacion de la tercera mesa redon-
da, de titulo, "Presente y futuro de las tecnologias apli-
cables a las instalaciones de recepcion. La vision de los
fabricantes”, que fue moderada por el Director General
de Asimelec, José Pérez Garcia.

Inicié el turno de intervenciones, Ricardo Isasi, de
la Jefatura de Estrategia y Producto de Procesado de
Senal de Fagor Electrdnica, quien expuso la vision que
su compania tiene de las tecnologias aplicables a las
instalaciones de recepcion. En consonancia con las
preferencias de la SETSI en materia de cabeceras, la
empresa del grupo Mondragon apuesta por las cabece-
ras selectivas, que “ademas son garantia en zonas de
dificil recepcion”. Igualmente se refirid a las antenas
directivas, Didnay DI@na Xtrem, asi como a los amplifi-
cadores mas indicados para instalaciones individuales,
comunidades pequenas, medianas y grandes, el am-
plificador de mastil selectivo, el amplificador Selectivo
programable Micromatv book, el MICROMATV FUTURA
y elamplificador de Canal Nexum, respectivamente, por
mantener el rechazo a los Pre-ecos consequida por la
directividad de las antenas.

Con la implantacién de la TDT como tema estelar
de fondo Carles Mas, responsable de marketing del
Grupo Fracarro, referencia internacional en el sector de
la recepcion y distribucion de las senales y en el de la
seguridad activa, abordé durante su participacion en la
importancia de la gestion eficaz de sefales como nuevo
reto de la television digital, y sobre cdmo ésta permitira
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integrar otros elementos de diversas tecnologias pre-
sentes en el Hogar Digital, logrando mayor accesibili-
dad y nuevos servicios de valor anadido. Segun el porta-
voz de la firma, los fabricantes deben estar preparados
con nuevos productos, que satisfagan las necesidades
de negocio del instalador de comunicaciones y de ser-
vicios y aplicaciones para consumidor final con el nuevo
entorno tecnoldgico. Por ello, los instaladores han de
estar preparados con una formacién adecuada, para
adoptar nuevas técnicas en las instalaciones, que per-
mitan la adaptacion e integracion con otras tecnologias
presentes en la instalacion. En este sentido, asegurd
que “la digitalizacion de la sefal de Tv" es lo mas impor-
tante que se ha producido durante anos en el sector y
acabaré trayendo consigo la “convergencia de la tecno-
logia en el hogar digital”. Con un constante crecimiento
basado en la innovacion, lkusi aprovechd el marco de
Telcom para presentar los servicios de bIDEA como la
respuesta tecnolégica de Ikusi para el sector de la hos-
pitalidad (hoteles, hospitales y residencias), que disena
y desarrolla soluciones personalizadas, que permiten la
gestion integrada de los sistemas de informacion, en-
tretenimiento, comunicacion, sequridad y accesibilidad.
Al conocimiento y la experiencia que aporta el Grupo
Ikusi a bIDEA hay que sumar el respaldo de cHar, em-
presa pionera en la informatizacién de las telecomuni-
caciones hoteleras, como explicd Ignacio Diaz, Director
de Desarrollo de Negocio de biDEA Avant, S.L.

Se trata, segun puso de manifiesto, de hacer mas
accesible la tecnologia garantizando la simplificacion de
su gestion. Partiendo de la idea de que cada proyecto
y circunstancia son distintos, bIDEA completa su oferta
con soluciones estandarizadas de ocio interactivo, tv de
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pago, Internet de pago, sistemas VOIP, sistemas de pre-
pago y digitalizacion de television

Ademas, en su vocacion de proporcionar un servi-
cio integral, bIDEA también ofrece servicios de soporte,
mantenimiento y evolucion de las soluciones implanta-
das que garantizan el funcionamiento eficaz de todos
los sistemas, asi como su constante adecuacion a todas
las novedades que se vayan incorporando.

A Manuel Parajua Lépez, Director Comercial de Te-
leves, le correspondid cerrar el turno de intervenciones
de la mesa con una ponencia que, por un lado, desperto
cierta polémica en la sala, y por otro abrié la puerta a
nuevas expectativas de negocio en lo que la TDT se re-
fiere. Parajud asegurd que la TDT es “un proyecto sin
marcha atras, al que se llega después de muchas déca-
das de innovacién continua en el dmbito de la television
que hemos visto cambiar en 60 afos del blanco y negro,
al color, pasando por el UHF y las autondmicas.

Por ello, en palabras del Director Comercial de Te-
leves, la TDT solo puede aspirar hoy a ser universal en
todo el pais, para que se cumpla la voluntad del legis-
lador y de todos los agentes implicados y se consiga la
extension de la cobertura mas alla del 98 por ciento de
la poblacién actualmente previsto.

En esta linea, el representante de la multinacional
gallega anuncié la puesta en el mercado de un nuevo
producto que permitird el acceso a la TDT via satélite
para las viviendas y poblaciones a las que no pueda ga-
rantizarse la cobertura terrestre. El producto se distri-
buird a través de instaladores colaboradores de Televes
y formados previamente en su exclusivo uso, que ha de
ser ademas autorizado por las administraciones perti-
nentes. &

MESA 4: EL DESARROLLO DE LATDTY EL
CESE DE LAS EMISIONES ANALOGICAS

os aspectos clave del desarrollo de la TDT y el cese

de las emisiones analdgicas en Espana, centraron
la cuarta y ultima mesa redonda de Telcom 2009, que
fue moderada por Antonio Fernandez Paniagua, Sub-
director General de Gestion del Espectro Radioeléctrico
de la SETSI.
Al hilo de la mesa anterior, Fernandez Paniagua ma-

nifesté que la TDT no es un derecho esencial, pero
que es voluntad de la administracion su extension al
total de la poblacion, aunque de forma controlada. En
ningln caso va a tratarse de Television por Satélite, sino
de una forma o complemento de extension de la TDT
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“La digitalizacion de la senal
de TV es lo mas importante
que se ha producido
durante anos en el sectory
acabara trayendo consigo la
convergencia de la tecnologia
en el hogar digital”

para aquellos ciudadanos que por razén del lugar en el
que vivan no puedan acceder de forma habitual a ella.
Todos los operadores estaran obligadas a ponerla en
la plataforma satelital, en este caso en Televes aunque
podran hacerlo en otro. Insistié en que no se trata de
difusion por satélite, sino de TDT y que la supervision de
los ciudadanos que tengan acceso a la misma bajo esta
formula dependerd de cada comunidad auténoma co-
rrespondiente, que podria incluso subvencionarlo o no,
al igual que algunas hacen con el Internet por satélite.
“Cualquier fabricante puede entrar en este mercado y
las caracteristicas de los equipos utilizados son publi-
cas. El coste final de cada instalacion dependerd en gran
parte de cada instalador y del tiempo, desplazamiento y
otras variables que le suponga dicho trabajo.

A continuacion, tomd la palabra Andrés Armas, pre-
sidente de Impulsa TDT que no conocia aun este plan-
teamiento y que abogd por una mayor transparencia
en la evolucidn diaria de este proceso de implantacion
que importa a todos- “La fecha de 3 de abril de 2010
sigue siendo inamovible para el apagén analdgico, pese
a los retrasos aun no explicados”, asequrd Armas, quién
anuncio también que la reduccion de 32 a 22 procesos
de apagado a 30 de junio preocupa y mucho a la organi-
zacion que preside.

Para mayor conocimiento del colectivo instalador,
remitio a sus miembros a la web: http://www.tdtizame.
es/ donde podréan encontrar datos sobre la evolucion del
proceso, incidencias y quejas de los ciudadanos y admi-
nistradores de fincas.

Como se recordard, Impulsa TDT es una asociacion
formada por los operadores de television digital terrestre
de cobertura nacional, FORTA [Federacion de Organismos
de Radio y Television Autondmicos) y el operador de red
de distribucion y difusion de television Abertis Telecom.
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Precisamente, y con la puesta en el Plan Tecnolo-
gico Nacional para el desarrollo de la TDT, el repre-
sentante del grupo lider en infraestructuras y servi-
cios de telecomunicaciones, Abertis Telecom recordo
a continuacion el calendario y mapa de cese de emi-
siones analdgicas, dentro del proceso de transicion a
la red terrestre con tecnologia digital. Pedro Linares,
Director de Tecnologia de Abertis Telecom, explicé que
para su compafia, la transicién a la TDT representa
un reto para todos los agentes directamente involu-
crados en el proceso y para el conjunto de la sociedad
en general, por lo que reclamd accién y compromi-
so por parte de las diferentes administraciones y del
conjunto de los agentes de la cadena de valor de la
TDT, para que su implantacion sea un éxito. No quiso
cerrar su intervencion sin recordar el papel del grupo
como actor clave en el despliegue de la TDT, no sélo
al haber avanzado las tareas asociadas al despliegue
para cumplir con los calendarios del cese de emi-
siones analdgicas y creado una Oficina de Transicion
para coordinar las actividades internas relacionadas
con el proceso y con la Oficina Nacional, sino también
por haber establecido, a través de FENITEL, acuerdos
con las empresas instaladoras para la planificacion y
coordinacion de actividades que en un futuro, manten-
dra ocupados los canales una vez cesen las emisiones
analdgicas.

En esta cuarta mesa intervino también el represen-
tante de Hispasat que aprovech¢ la ocasién para analizar
la actual situacion de convulsion econdmica, en la que

——> EL INSTALADOR DE TELECOMUNICACIONES

las tecnologias de la Informacién y del Conocimiento se
transforman en vitales para el desarrollo econémico de
la sociedad. Miguel Angel Redondo, representante de
la compania, defendid el satélite como motor generador
de nuevas oportunidades de negocio, ya que la plata-
forma satelital se configura como la solucién técnico-
econdmica mas adecuada para cubrir las zonas de te-
rritorio sin posibilidad de acceder a los canales TDT por
via terrestre, lo que en Espafa, segln apuntd supone el
1,5 por cien de la poblacién. Segun dijo, Hispasat tiene
como objetivo diversificar sus servicios a otras activida-
des de telecomunicacion y convertirse en integradores
de telecomunicacién, con un modelo de negocio basado
en la innovacidn, calidad en la prestacién del servicio y
pluralidad en la tecnologia instalada.

Finalmente, seria Luis Javier Santamaria Ruiz,
Director General de Modernizacion de la Generalitat
Valenciana, quién pusiese fin a la mesa redonda y pro-
cediese oficialmente a la clausura de este evento que
reunio en Valencia a mas de 200 empresarios y directos
del sector de las telecomunicaciones y la instalacion de
toda Espana.

En su intervencion dejd clara la apuesta de la Gene-
ralitat valenciana por la eficaz y rapida transicion a la
TDT, aunque considerar que la inversion realizada por
la Administracion Central ha sido escasa en relacién a
la que han tenido que llevar a cabo las Administraciones
Autondmicasy que el proceso podria haberse planteado
y llevado a cabo de otra maneray mas transparencia, en
aras de la deseada eficiencia. B
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