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Tres herramientas diferentes y un
unico objetivo: eficacia Fermax

ESTE ANO 2009, LA FIRMA LDER DE POR-
TEROS Y VIDEOPORTEROS PRESENTA SUS
PRODUCTOS EN TRES DIFERENTES CATALO-
GOS DIRIGIDOS AL PUBLICO PROFESIONAL:
UN DOCUMENTO DEDICADO A LA NUEvVA
Praca CITYLINE, OTRO GENERAL Y UN CA-
TALOGO EXCLUSIVO PARA LOS CADA VEZ
MAS DEMANDADOS SISTEMAS DE CONTROL
DE ACCESOS.

COn esta triple presentacion, Fermax quiere conver-
tir la consulta al catalogo de sus productos en una
experiencia siempre clarificadora, sencilla y eficaz. De
modo que, en aras de la eficacia, ha editado de forma
independiente estas tres herramientas:

CITYLINE: LISTA DE
PRECIOS PARA 2009

Es la publicacion destina-
da a convertirse en la lista de
uso diario para el profesional.
El nuevo estandar de porteros
y videoporteros que propone
Fermax se centra en la nueva
placa exterior de calle Cityline
yen la linea Loft de equipos pa-
ra elinterior de la vivienda. De-
bido a las multiples ventajas y
versatilidad que ofrece la nue-
va placa tanto al profesional
como al usuario final y debido
también a la aceptacion de la estética Loft, este catalo-
go serd la base sobre la que trabajara la mayor parte de
instaladores profesionales durante todo este ano.

TRES HERRAMIENTAS DIFERENTES Y UN
UNICO OBJETIVO: EFICACIA FERMAX

Este catalogo general de Fermax, con cuya organi-
zacion y estética estan familiarizados todos los instala-
dores, es el documento en el que se incluyen los kits, el

—— EL INSTALADOR DE TELECOMUNICACIONES

resto de placas
de calle (Cityline
actual, Citymax,
Bruto, Marine,
Halo), los termi-
nales Lofty todos
los componentes
necesarios para
realizar la insta-
lacion, sinolvidar
nunca los acce-
sorios. También
tiene cabida el
equipo Detecta
6, que tanto es-
ta contribuyendo
a aproximar la
domdtica al gran
consumo.

CONTROL DE
ACCESOS:
LISTA DE
PRECIOS 2009

EL dltimo do-
cumento editado
estd destinado a
que el profesio-
CONTROL DE ACCESOS nal pueda tener
siempre locali-
zada una exten-
sa gama de pro-
ductos que cada dia tiene mas demanda: los sistemas
de control de acceso. Un producto que esta creciendo
en aceptacion tanto en las grandes como en las pe-
quenas instalaciones, ya sean de uso residencial co-
mo del sector terciario (fundamentalmente comercio
y oficinas).

Como viene siendo habitual, Fermax ofrece sus
herramientas tanto en papel como en formato digital
interactivo en www.fermax.es il
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