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“Por comodidad, sequridad y
precio, me cambio al videoportero”

CONVENCIDA DE QUE EL PARON EN LA CONSTRUCCION NO TIENE POR QUE SIGNIFICAR
UNA MERMA EN LA INSTALACION DE VIDEOPORTEROS, FERMAX HA ESTADO Y ESTA PRESEN-
TADO ANTE ALMACENISTAS E INSTALADORES UNA PROPUESTA CON LA QUE REVITALIZAR
EL MERCADO DEL MANTENIMIENTO: LA FORMULA FERMAX. ESTA CONSISTE EN LOGRAR

QUE, CUALQUIER COMUNIDAD O VIVIENDA QUE TENGA QUE REVISAR SU PORTERO, OPTE
POR PASARSE AL VIDEO: POR COMODIDAD, POR SEGURIDAD Y POR PRECIO.

H ay un beneficio para la empresa instaladora, ya que lumen de negocio que mueve hoy el portero automati-
estamos hablando de un mercado que implica un co. Fermax ha puesto un precio muy competitivo para
volumen de negocio que puede multiplicar por 5 el vo- el monitor, pero manteniendo un buen margen para el 2
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profesional; un margen que puede ademas, concretarse
en mejor proporcién porque la Formula Fermax permite
aprovechar la misma infraestructura ya existente para
hacer el cambio.

Pero, sobre todo, en la empresa creemos que hay un
mercado maduro, un mercado que ya esta dispuesto a
asumir el coste de cambio del portero electrénico por el
videoportero. Hay que tener en cuenta que en los Ulti-
mos 10 - 12 anos se han construido muchas viviendas
con videoportero. Es un elemento, una infraestructura
que ya es vista como algo necesario y no como un lujo.
El eslogan principal de nuestra campana es Cambia
de Portero a Videoportero con FERMAX. Porque hoy es
necesario ver quién llama a tu puerta.

Para impulsar ain mas el cambio Fermax ha con-
sequido poner en el mercado los videoporteros mas fi-
ables a los precios mas competitivos. Reinversiones y
produccion a gran escala lo han hecho posible. El logro
ha sido posible porgue, en los Ultimos anos Fermax ha
aprovechado sus buenos resultados para hacer impor-
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Fermax ha editado la
12 Guia Practica del
Videoportero para que
los consumidores finales
conozcan en profundidad
este equipamiento
y logren asi una
experiencia inmejorable.

tantes inversiones tecnoldgicas, mejorar su competitivi-
dad y protagonizar una importante expansion interna-
cional. ;Resultado?: la produccién ha aumentado hasta
ser masiva y la firma ha entrado en una economia de
escala que le permite un importante abaratamiento de
costes durante los ultimos 5 afnos que ahora se puede
trasladar al consumidor final a un precio venta publico
recomendado asequible.

Ademéas Fermax ha editado la 12 Guia Practica del
Videoportero para que los consumidores finales conoz-
can en profundidad este equipamiento y logren asi una
experiencia inmejorable. La publicacion estd siendo
distribuida por los instaladores profesionales entre sus
potenciales clientes. Amena y profusamente ilustrada,
tan cémoda de leer como una revista y sin tecnicismos
innecesarios, la Guia Practica del Videoportero es una
publicaciéon pensada para que los hogares espafoles
conozcan a fondo el videoportero, la seguridad y co-
modidad que ofrece para cualquier hogar el poder ver
quién llama a la puerta, su particular sencillez de uso
y los accesorios con los que se puede adaptar a las
necesidades de cada familia

Y ahora hay mas razones: Fermax ofrece CAMARA
GRATIS hasta el 26 de junio o agotar existencias de esta
oferta.

“Las primeras mil comunidades que, a través de su
administrador, soliciten cambiar de portero FERMAX a
videoportero, recibirdn GRATIS la cdmara en la insta-
lacién de la nueva placa cityline, para ello el Unico reg-
uisito es que, por lo menos 10 vecinos se hayan sumado
a la propuesta de videoportero en sus hogares™. il
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