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Casi un millar de profesionales
examinan la Formula Fermax

CERCA DE UN MILLAR DE PROFESIO-
NALES HAN ASISTIDO EN LAS ULTIMAS
SEMANAS A LA PRESENTACION DE LA
FOorMuULA FERMAX, UNA CAMPANA
CON LA QUE LA FIRMA VALENCIANA
QUIERE DINAMIZAR EL MERCADO DE
LA REPOSICION INVITANDO A LOS
USUARIOS DE PORTERO A PASARSE AL
VIDEOPORTERO.

ernando Maestre, Consejero Delegado de Fermax,

ha presentado lo mas novedoso de la firma en nue-
ve ciudades espanolas y lo ha hecho de la mano de las
distintas asociaciones profesionales de ambito local.
La gira de presentaciones se inici¢ a mediados de no-
viembre en el Pais Vasco, donde Maestre se reunié con
socios de AVITEL, ADITEGI y AVEITEL y siguid por Anda-
lucia, donde visité a los asociados de FAITEL en Sevilla
y Malaga; después llegé el turno de los profesionales de
FECEMINTE en Barcelona, APEME en Alicante y ARE-
TELMUR en Murcia. A comienzos de diciembre visito
Oviedo y presenté LA FORMULA ante los socios de FE-
NITEL ASTURIAS, asi como posteriormente lo haria en
Madrid ante AMIITEL. En la sede central de la empresa
en Valencia, el responsable de Fermax hizo su dltima
exposicion del afio 2008 a los asociados de ASELEC, y
sigue programando un nuevo periplo para 2009.

En total, han sido cerca de un millar de personas las
que se han dado cita en las distintas presentaciones de
esta propuesta que anima a los profesionales a volver la
vista al mercado del mantenimiento y la reposicion gra-
cias a la Formula Fermax. Con esta propuesta se busca
que cualquier comunidad que necesite reponer su por-
tero se pase ahora a videoportero por comodidad, por
precio y por seguridad. Entre los profesionales, todos
han aceptado que el reto esté en la calle y el objetivo al
alcance de su mano gracias a las novedosas ideas que
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Valencia - Sede Central FERMAX - ASELEC.
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Fermax ha traducido en disenos, gracias a los precios
competitivos y gracias a herramientas que hacen mas
atractiva la oferta para las comunidades de vecinos.

En estos actos, y ademas de buenas vibraciones,
los asistentes han ido recibiendo de Fermax el com-
promiso de que tendran una telecamara de regalo
para que la instalen en la primera obra de reposicion
que aborden. B
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